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Projekt współfinansowany ze środków Unii Europejskiej w ramach

Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwój 2014-2020

Załącznik nr 2 do Regulaminu przyznawania środków finansowych

Projekt: „Szansa na lepszy start – wsparcie dla osób młodych pozostających bez pracy” współfinansowany ze środków Europejskiego Funduszu Społecznego, realizowany przez Polskie Towarzystwo Ekonomiczne – Oddział w Bydgoszczy na podstawie Umowy o dofinansowanie projektu w ramach Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwój 2014-2020 nr POWR.01.02.02-04-0007/16-00 zawartej z Wojewódzkim Urzędem Pracy w Toruniu.

Biznesplan

w ramach projektu pt.:

„Szansa na lepszy start – wsparcie dla osób młodych pozostających bez pracy”

współfinansowanego ze środków Europejskiego Funduszu Społecznego,

realizowanego przez Polskie Towarzystwo Ekonomiczne – Oddział w Bydgoszczy 

na podstawie Umowy nr POWR.01.02.02-04-0007/16-00 
 zawartej z Wojewódzkim Urzędem Pracy w Toruniu
w ramach Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwój 2014 - 2020
	Oś Priorytetowa
	I. Osoby młode na rynku pracy

	Działanie 
	1.2 Wsparcie osób młodych pozostających bez pracy na regionalnym rynku pracy –projekty konkursowe

	Poddziałanie
	1.2.2 Wsparcie udzielane z Inicjatywy na rzecz zatrudnienia ludzi młodych  


Tytuł projektu/nazwa firmy: .................................................................................

Wnioskodawca musi wypełnić wszystkie pola w Biznesplanie. Jeśli jakieś pytanie/polecenie go nie dotyczy, musi wpisać „nie dotyczy”, a w tabelach finansowych „0”. Pozostawienie pustych pól w dokumencie skutkować będzie odrzuceniem wniosku o przyznanie środków finansowych na rozwój przedsiębiorczości. 

I. Pomysł na biznes 
	1. Informacje ogólne o uczestniku projektu 

	Proszę zaprezentować w skrócie przedsiębiorstwo, zakres działalności, rodzaj wytwarzanych produktów/ świadczonych usług. 

	Nazwa działalności
	

	Planowana data rozpoczęcia działalności
	

	Przedmiot i zakres działalności /zgodnie z PKD/
	

	Forma prawna działalności
	

	Deklarowane miejsce rejestracji działalności gospodarczej


	

	Wysokość łącznej kwoty wnioskowanych środków na rozwój przedsiębiorczości:


	

	Termin, w którym  nastąpi pełne wykorzystanie środków przyznanych uczestnikowi projektu na rozwój przedsiębiorczości:


	


	2. Produkt

	Charakterystyka planowanego przedsięwzięcia

	Charakterystyka przedsięwzięcia
	

	Na czym polega przewaga rynkowa planowanego przedsięwzięcia oferowanego przez wnioskodawcę? 

Dlaczego klienci zainteresowani będą tym właśnie produktem/usługą?


	

	Jakie mogą wystąpić czynniki ryzyka, ograniczenia planowanego przedsięwzięcia
	

	Podać wysokość łącznej kwoty wnioskowanych środków na rozwój przedsiębiorczości 
	


II. Potencjał i wyksztalcenie Wnioskodawcy

	1. Identyfikacja potencjału Wnioskodawcy



	1.1 Wykształcenie i doświadczenie zawodowe wnioskodawcy

	Proszę przedstawić swoje wykształcenia, doświadczenia zawodowe i dodatkowe umiejętności.

	Wykształcenie związane z planowaną działalnością
	

	Doświadczenie zawodowe związane z planowaną działalnością 
	

	Kursy i szkolenia związane z planowaną działalnością
	

	Dodatkowe umiejętności związane z planowaną działalnością
	


	1.2 Personel

	Proszę wymienić i opisać kluczowe dla funkcjonowania przedsiębiorstwa stanowiska, proszę podać planowane zatrudnienie w etatach lub częściach etatów*.

	Nazwa stanowiska 
	Liczba zatrudnionych na umowę o pracę osób/etatów (wymagane kwalifikacje)
	Liczba zatrudnionych na umowę zlecenie i pracowników sezonowych (wymagane kwalifikacje)

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	Suma:
	
	Suma:
	


* wypełnić tylko w wypadku zatrudnienia personelu
III. Znajomość rynku i konkurencji
	1. Opis produktu i jego pozycja na rynku 

	Opis produktu 


	

	Jaki jest zasięg terytorialny rynku na jakim planuje funkcjonować Wnioskodawca?

(lokalny, regionalny, krajowy, międzynarodowy. Uzasadnić)
	

	Czy produkt /usługa będą posiadały jakieś dodatkowe cechy w odniesieniu do wybranego segmentu rynku, czy też względem konkurentów? Jeśli tak, proszę opisać je dokładnie oraz udowodnić, dlaczego właśnie takie pozycjonowanie produktu/usługi może odnieść sukces.
	

	Czy istnieją bariery wejścia na rynek? (duże nakłady, posiadanie technologii, know-how i patentów, koncesji)
	

	Czy rynek ma charakter rosnący (rozwojowy), stabilny czy malejący? Proszę krótko opisać uwarunkowania rynku na jakim planuje funkcjonować Wnioskodawca.
	


	2. Identyfikacja segmentu rynku

	Proszę opisać klientów, do których skierowany jest produkt lub usługa, w jaki sposób zostali wybrani? Czy firma nastawia się na klienta masowego, a może będzie tylko kilku większych odbiorców produktów/usług? Proszę uzasadnić, że w każdym wybranym przez siebie przypadku taki rynek daje najlepsze, z ekonomicznego punktu widzenia, możliwości zbytu.

	Kim będą nabywcy produktów/usług? (Prosimy o możliwie precyzyjne określenie grup odbiorców)


	

	Jakie są oczekiwania klientów w stosunku do oferowanego produktu (niska cena, wysoka jakość, inne)
	

	Jaka jest szacunkowa liczba potencjalnych klientów produktu/usługi świadczonej przez Wnioskodawcę? 

(Uzasadnić) 
	

	Czy przedsięwzięcie będzie odznaczało się sezonowością? 

Jeśli TAK, to jak będziesz starał/a się równoważyć jej niekorzystny wpływ?


	


	3. Dystrybucja i promocja

	Charakterystyka promocji

	Proszę dokonać wyboru metod dotarcia do klientów, oraz ich krótkiej charakterystyki i uzasadnić, dlaczego takie metody będą skuteczne. 

	Przy użyciu, jakich narzędzi klienci będą informowani o produktach/usługach? W jaki sposób będzie promowana działalność i jej produkty?
	

	Jaki będzie koszt opisanych powyżej działań w ujęciu rocznym? 

(Wartości w okresie zgodnym z prognozą finansową).


	


	4. Główni konkurenci

	4.1 Konkurencja

	Proszę o porównanie Wnioskodawcy i głównych konkurentów, z którymi będzie rywalizował (jeśli to możliwe min. 3). W ocenie proszę uwzględnić cechy takie jak potencjał przedsiębiorstwa, pozycja i udział w rynku, wysokość cen, jakość produktów, dystrybucję i promocję. 

	Nazwa
	Opis

	
	

	
	

	
	


	4.2 Strategia konkurencji

	Proszę zaprezentować strategię konkurowania swojej firmy (konkurencja cenowa, jakościowa, inne).  Dlaczego przedstawiona strategia będzie skuteczna, proszę przewidzieć, jakim potencjałem dysponuje konkurent i czy jego działania odwetowe nie będą dla firmy zbyt groźne na obecnym etapie działalności?

	


	5. Analiza silnych i słabych stron

	Proszę wymienić i scharakteryzować czynniki mogące ograniczać działalność firmy zarówno w bliższej jak i dalszej przyszłości. Jakie są istotne zagrożenia dla funkcjonowania przedsiębiorstwa, a jakie jego szanse (np. nisza rynkowa). Co stanowi o sile planowanej firmy/przedsiębiorcy, a co jest wciąż niedopracowane. Wnioskodawca powinien wypełnić wszystkie okna tabeli, ze szczególnym zwróceniem uwagi na analizę pozycji wynikających ze specyfiki działalności jaką zamierza prowadzić.

	Mocne strony
	Słabe strony

	
	

	Szanse
	Zagrożenia 

	
	


IV. Identyfikacja rozwiązań alternatywnych
	Proszę zaprezentować propozycję rozwiązań alternatywnych w kontekście zidentyfikowanych ograniczeń związanych z wykonalnością przedsięwzięcia.

	


V. Opłacalność i efektywność ekonomiczna przedsięwzięcia
1. Szczegółowe zestawienie towarów lub usług (proszę opisać zestawienie towarów lub usług, które przewidywane są do zakupienia w ramach realizacji biznesplanu wraz ze wskazaniem ich parametrów technicznych lub jakościowych oraz wartości jednostkowej)
	Lp.
	Lista Szczegółowa Wydatków Kwalifikowanych
	Koszt jednostkowy w PLN
	Ilość jednostek/

sztuk planowanych do zakupu
	Parametry techniczne i/lub jakościowe


	Uzasadnienie wydatku (konieczność poniesienia wydatku oraz ceny)

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	


2. Przygotowanie do realizacji projektu i wykonane działania
	Działania podjęte na rzecz rozpoczęcia działalności gospodarczej 

- uzyskane niezbędne pozwolenia, zaświadczenia, zezwolenia, certyfikaty (należy dołączyć stosowne dokumenty)

- odbycie szkoleń

- przedwstępne umowy, oświadczenia o współpracy z przyszłymi kontrahentami (usługobiorcami, usługodawcami, dostawcami , odbiorcami)

-inne
	

	Posiadane środki techniczne potrzebne do prowadzenia działalności gospodarczej

-maszyny i urządzenia (należy wymienić)

-środki transportu (należy wymienić)

-inne (należy wymienić)
	

	Czy wnioskodawca posiada niezbędne pomieszczenia? Czy należy zwiększyć ich powierzchnię lub dostosować je do planowanej działalności ?
	


Kategoria VI Trwałość ekonomiczno – finansowa w okresie co najmniej 3 lat od daty rozpoczęcia działalności
Trwałość ekonomiczno-finansowa
	1.1 Prognoza poziomu cen

	Proszę przedstawić planowaną wielkość cen w poszczególnych latach

	Produkt / grupa asortymentowa
	j.m.
	Obecnie
 
	Pierwszy rok realizacji inwestycji  

(pierwsze 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	Proszę uzasadnić prognozę cen 
	


	1.2 Prognoza wielkości sprzedaży

	Proszę przedstawić planowaną wielkość cen w poszczególnych latach

	Produkt / grupa asortymentowa
	j.m.
	Obecnie1
	Pierwszy rok realizacji inwestycji  

(pierwsze 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	Proszę uzasadnić prognozę wielkości sprzedaży
	


	1.3 Koszty 
	

	Należy określić koszty związane z działalnością w kolejnych latach
	

	Wyszczególnienie
	Obecnie 
	Pierwszy rok realizacji inwestycji  

(pierwsze 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji

(kolejne 12 m-cy)

	Zużycie materiałów
	 
	
	
	

	Zużycie energii
	
	
	
	

	Wynagrodzenia
	
	
	
	

	Narzuty na wynagrodzenia
	
	
	
	

	Usługi obce
	
	
	
	

	Amortyzacja
	
	
	
	

	Pozostałe koszty
	
	
	
	

	Wartość sprzedanych towarów
	
	
	
	

	RAZEM


	
	
	
	

	Łączna wartość środków trwałych amortyzowanych jednorazowo 
w okresie realizacji projektu: 
	

	Uzasadnienie (założenia) dla wymienionych pozycji kosztowych:

	
	


	1.4 Prognoza przychodów ze sprzedaży

	Poniżej należy określić przewidywane przychody ze sprzedaży podstawowych produktów / usług. 

Należy tego dokonać na podstawie danych z tabeli prognoza sprzedaży

	Produkt / grupa asortymentowa 

Cena jednostkowa (zł/szt., kg, itp.)


	Obecnie
	Pierwszy rok realizacji inwestycji

(pierwsze 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji

(kolejne 12 m-cy)

	1.
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	…
	
	
	
	

	Proszę uzasadnić prognozę przychodów ze sprzedaży
	


	2. Rachunek zysków i strat

	Na podstawie danych z tabel „prognoza przychodów ze sprzedaży” i „koszty” proszę przedstawić rachunek zysków i strat.

	Wyszczególnienie
	Obecnie
	Pierwszy rok realizacji inwestycji

(pierwsze 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji  

(kolejne 12 m-cy)
	Kolejny rok realizacji inwestycji

(kolejne 12 m-cy)

	Przychody ze sprzedaży produktów/usług
	
	
	
	

	Przychody ze sprzedaży towarów
	
	
	
	

	Pozostałe przychody (dotacja)
	
	
	
	

	Zużycie materiałów i energii
	
	
	
	

	Wynagrodzenie 
	
	
	
	

	Narzuty na wynagrodzenia
	
	
	
	

	Usługi obce
	
	
	
	

	Amortyzacja


	
	
	
	

	Pozostałe koszty


	
	
	
	

	Wartość sprzedanych towarów
	
	
	
	

	Zysk przedsięwzięcia


	
	
	
	


	3. Źródła finansowania

Proszę poniżej przedstawić źródła finansowania przedsięwzięcia oraz finansowanie działalności w pierwszych 3 latach funkcjonowania.

	


Podsumowanie

	Proszę poniżej przedstawić wnioski wynikające z przedstawionych powyżej analiz, oraz ewentualnie dodatkowe uwagi dotyczące projektu w zakresie nie ujętym we wcześniejszych tabelach.



	


Podpis Wnioskodawcy:

	
	

	.........................................................................

                           Imię i nazwisko
	....................................................................

                        Data, miejscowość


� Dzień złożenia Biznesplanu.
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